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1. La vente de bois sur pied

La récolte des arbres est une étape clé dans la vie d’'une forét et amorce le
renouvellement de celle-ci

Qu’est-ce qu’une vente de bois sur pied ?
* Le vendeur désigne les arbres a récolter avec l'aide éventuelle
de son gestionnaire).
* L'acheteur exploite lui-méme les arbres (abattage, faconnage,
débardage) et en assume le colt des travaux. \%/
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Vendre ses bois ne s'improvise pas.

* Accessible au propriétaire expérimenté mais prise en charge possible par
un professionnel (expert, coopérative,...) pour:
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Les acheteurs sont souvent plus au fait de la
qualité des bois et du marché que le vendeur
et la vente par un propriétaire isolé et non
averti va souvent se faire a I'avantage de
I'acheteur.
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Pourquoi passer un contrat?
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[ Propriétaires forestiers ]
A

Propriétaires privés Propriétaires public

Ouvriers | Technicien/expert
Vente de bois publique

Contrat Contrat

Coopérative — marchand de bois

Contrat
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[ Acheteur industriels J
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2. Etapes de la vente

2.1 Délimitation de la parcelle

2.2 Marquage

2.3 Mesures et constitution du lot
2.4 Estimation

2.5 Rédaction du cahier des charges
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2.1 Délimitation de la parcelle en coupe

* Sur une carte et matérialisation sur le terrain
» utiliser des reperes comme fossés, bornes, chemins, arbres tétards, ...)*

Lot 1: Feuillus
parcelle n® 5 — Lieu dit

* Informations
retrouvées dans le
document de gestion.
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2.2 Marquage des bois

* Marquage des bois a exploiter et des bois en réserve a ne pas abimer

* Travail réalisé par le propriétaire ou par son gestionnaire (expert,
coopérative...).

* Le systeme de marquage doit étre bien clair pour I'acheteur
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Le choix des arbres se fait par le vendeur
selon ses options sylvicoles et non par
I"acheteur qui choisira les arbres qui lui
laisent sans tenir compte de I'avenir de la

parcelle.
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2.3 Mesurage des arbres et constitution d’un lot

Au minimum par essence :

e Circonférence
(ou diametre) par catégorie

Nombre de bois par
catégorie
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Sur le terrain: relever le plus de détails possibles :
Date de mesure, n° parcelle et localisation de la coupe, les essences,
circonférence ou diametre, hauteur commerciale des bois feuillus ou
hauteur totale de I'arbre, éclaircie ou coupe rase, indication éventuelle
sur la qualité (défauts, bois de bordure, chablis,...), accessibilité,
contraintes physiques, code de marquage...
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2.4 Estimation du lot

Objectif : définir le prix de retrait en :

* Estimant le volume (cubage).

* Evaluant la qualité par le propriétaire avec son gestionnaire (essences,
grosseur, hauteur de bois sans noceud, bois de bordure, chablis,
blessure, accessibilité du lot,...).

* Estimant le prix au m3? pour les différentes catégories de bois et/ou
qualité (et cela pour chaque type d’essence).
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» Estimation de |la valeur financiére du lot

’estimation n’est pas
transmise a [’acheteur
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2.5 Rédiger son Cahier des charges de vente et
d’exploitation de bois sur pied

Avantages:

— | pour l'acheteur : sécuriser la
vente et définir les conditions
d’exploitation  (arbres et
régénérations a épargner,

“lieu de stockage et de
vidange...), délai et modalités
de paiement...

Etapes de la vente

— pour le vendeur : chemins de
sortie des bois définis, délai
de paiement, garantie de
réparation des dégats
éventuels, pénalités en cas
de dégats prédéfinies...
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3. Contenu du Cahier des charges

!

3.1 Coordonnées du vendeur BT
3.2 Catalogue |
pg?hler des charges
e o - ”"m"'.':::":hﬁondobouwpa.d
3.3 Conditions particulieres B

3.4 Conditions générales
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3.1 Coordonnées du vendeur

[ I. COORDONNEES DU VENDEUR ]

La présente vente concerne les bois appartenanta :

SR ]

Adressef.......omo Personne de condact [ — i |
Téléphone [ ——— 1

......................................................... BN

......................................................... ] Fax P ]
Bt e 1

Le lot se situe sur:

Communede [ ]

Lﬁudlt[ ....................................................... ] Pour la Visite du lot

Provincede [ ... N |

Coordonnéesbancaires:[................ooooooeei.. |

Outre les conditions générales de ce cahierdes charges, des conditions particuliéres sont imposées
pourchaque lof ou groupe de lots. Le respect de ces conditions et impératif. En cas de contradiction,
les conditions particuliéres piment sur les conditions généraies.

Contenu du Cahier des charges
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3.2 Catalogue

Le saviez-vous ?

* Un catalogue peut contenir plusieurs lots

* Pour un lot de bois feuillus de grande valeur, chaque arbre a
couper est numeéroté afin de pouvoir le retrouver sur la parcelle

* Une carte de localisation est tres appréciée

* Les estimations de volumes ne sont en général pas mentionnées

- Erasmus+ . e

U

. Au minimum le catalogue précise: Lotl:
arcelle n® 5 - Lieu dit

L o N°dulot p N
= o La localisation Merisier |Chéne |Héme
- Cat
O O Les essences circ(cm) |Eclaircie | Eclaircie |Eclaircie
4 o Les circonférences }(lb 1 2 ig

. N ’ . J ~
_S (ou diametres) par catégorie 125 5 15
] : oA 135 2 3 16
= o Nombre de bois par catégorie e 1 - 3
© o Les totaux 155 1 2 8
O 165 2 4 10
5 =22 - -
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Contenu du Cahier des charges

3.3 Conditions particulieres

Définition du marquage
Modalités de paiement
Délais d’exploitation
Certification (PEFC,...)
Acces (si parcelle enclavée)
Destination des houppiers
Traversée des cours d’eau

Natura 2000...

[ Ill. CONDITIONS PARTICULIERES ]

A. Conditions particuliéres obligatoires

1. Lswventeslieu:
3 par soumission

pcisez: ladatedl e eeenehneeeheohnehememene 1]
L LTV 1
N P OO 1
Bldegréagre

2. Le paiementest effectué -
&3 De facon échelonnée
2 T1/3 comptant, 1/3 & 3 mois, 1/3 8 6§ mois

3 L= caution bancaire pourles paiemants & terme est exigée parle vendeur
3 TAutre procédure garantissant le pasiement des échéances

2 Aucomptant
[]Sans escompte
[ Avecun escompte de...] %

3. Délaiz d'exploitation :
[ su 31 décembre de I'snnée quisuit pourune vente effectuée su premier semestre
3u 31 marsde la deuxiéme année quisuit pourunevente effectuée su second semestre

o T 1
4. Le lot est en site d'ntérét communsutaire Nafura 2000...........cc..ooceeeeees cenees Purnol
5. Lelot @R COMITE L e e aaenee PuUIrNON]
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3.4 Conditions générales

Type de vente : soumission adjudication ou gré a gré (voir ci-apres)
Garantie bancaire (dégats et paiement)

Permis d’exploiter

Garanties (voir ci-apres)

Conditions d’exploitation

Pénalités de paiements (intéréts de retard, annulation)

0O 0O O 0O o0 O O

[IV. CONDITIONS GENERALES]

1. CONDITIONSDEVENTE

1.1. Visite de coupe

Le vendeurautorise Is visite des lots. Les lots, sires de stocksge et les sccés de débardage seront
clairementindiqués. Le cas échéant, unecartographie aiders les parties & repérerles lieux et sccés.

A la demande du candidst scheteur, le vendeur paut permettre le forage du pied.

Contenu du Cahier des charges

Pourla visite deslots, contacter:[........ e 1
Telephone ..o GO e B R 25 2RSSR J
E-mail Lo |

1.2. Vente par soumission et adjudication Annexe 1

Sila vente a lieu parsoumission®; ke jour, heure et lieu d’ouverture sont précisés dans le catalogue
de vente de chaquelot. Les soumissions (modéle en annexe 1) devront parvenir sau propriétsire par
courmierou parfax portant la mention «Soumission-vente de bois» ; elles pourront sussi étre remises

‘?“
en msin propre le jour méme, & Fheure fixée. - ~L-
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Visite et estimation du lot par les
acheteurs potentiels

Le prix proposé dépendra du volume et de la qualite, de
l’accessibilité de la parcelle mais aussi de la capacité de

Contenu du Cahier des charges
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Contenu du Cahier des charges

Types de vente

Gré a gré : négociation directe entre le vendeur et un ou plusieurs
acheteurs potentiels sur la base de la valeur estimée par le vendeur.

Soumission/adjudication : catalogue envoyé a plusieurs acheteurs
potentiels qui remettent une offre au vendeur. Lacheteur qui fait la
meilleure offre (et > prix de retrait du vendeur) remporte le marché.

Votre gestionnaire peut organiser des ventes groupées.
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Garanties du vendeur et de I'acheteur

Vendeur :

o Garanties des quantités et qualités

o Garantie de sortie des bois

o Garantie sur les dégats (a la végétation et
au sol avec réparation ou indemnisation par
I"acheteur).

o Délais d’exploitation

Acheteur :
o Garanties des quantités et qualités visibles*

Contenu du Cahier des charges

*sur pied pour la Belgique
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Controle du chantier

En cas de dégats aux sentiers ou aux arbres de
réserve, les modalités d’indemnisation sont décrites
dans le cahier des charges

Contenu du Cahier des charges
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Plus d’informations ? for-own

Voici les partenaires d’eforOwn qui peuvent vous
informer, vous former et vous accompagner

Vous étes propriétaire forestier

En Belgique En Espagne En France
\)0,.
\W\7/e , — \’
Q - ¢
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Vous étes étudiant ou enseignant

En Belgique En Espagne En France
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